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Lieber Interessent, 

Sie bekommen von mir Konzepte und Texte, die Sie nicht nur bekannter machen, sondern Ihr Angebot verkaufen. Um bei Ihren Kunden genau ins Schwarze zu treffen, brauche ich alle möglichen Informationen zu Ihrem Unternehmen, zu Ihrem Angebot und zu Ihrer Zielgruppe. Auch das, was Ihnen unwichtig erscheint. Ihre Mitarbeit entscheidet zu 80% über Top oder Flop Ihrer Werbung. Ich freue mich auf Ihre gute Kooperation, dafür können Sie sich über satte Umsätze freuen. 

Auf eine gewinnbringende Zusammenarbeit,

Ihre

Simone Domahs

Ihr Unternehmen – Ihre Unternehmensphilosophie

Beschreibung Ihres Produkts/ Dienstleistung

Homepage: www.____________

Bitte auch Kataloge, Broschüren, Unterlagen

Wer sind Ihre Mitbewerber

www.________________

Ihr Alleinstellungsmerkmal: 
Was hebt Sie von Ihren Mitbewerbern ab?  

Ihr Zielkunde – Wie sieht er aus?

Sie haben für mich Marktforschungsergebnisse über Ihre Zielgruppe? Dann brauchen Sie die nächsten Punkte nicht auszufüllen. Ansonsten gehen Sie kurz in sich und beschreiben  3 Ihrer Stammkunden nach diesen Punkten. Der Aufwand lohnt sich :)

Unternehmer - Führungskräfte – Angestellte - Senioren?

männlich/weiblich? – Anteil?

Durchschnittliches Alter

Branchen

Charakterzüge

z.B. Perfektionist, Workaholic etc...

Emotionen: Wie geht es Ihrem Kunden derzeit?

 z.B. Unzufriedenheit, Stress, Unsicherheit (Umsatzrückgang)

Was erwartet Ihr Kunde von Ihrem Produkt/Ihrer Dienstleistung?

z.B. Umsatzsteigerung, mehr Anerkennung etc.

Tonart: Wie spricht Ihr Kunde mit Ihnen?

z.B. ruhig,  vertrauensvoll, optimistisch,  

Hat Ihre Zielgruppe bestimmte Hobbies oder Lieblings Sportarten?

z.B. Golf spielen o.ä.  Schafft positive Anreize und gibt dem Leser Ihrer Werbebotschaft das „Eine/r von uns Gefühl“ 

Haben Sie schriftliche Empfehlungen Ihrer Kunden? 
Denn das stärkt das Vertrauen und damit die Entscheidung für Ihr Angebot. 

Existieren noch keine schriftlichen Empfehlungen? 

Dann fragen Sie einige Ihrer Kunden, ob sie sich zu Ihrem Produkt äußern und ob Sie ihre Meinung für Werbezwecke einsetzen können. Fragen Sie dabei, was ihnen SPEZIELL an Ihrem Produkt gefällt. Es reicht auch ein Satz, wie z.B.:

Frau Meier aus Köln: „In der Superpfanne ist mir nie etwas angebrannt. Wegen der speziellen Beschichtung"

Fragen Sie auch, ob Sie den Vor- und Zunamen, den Vornamen und abgekürzten Zunamen oder sogar Wohnort, Alter + Beruf oder ein Foto des Kunden verwenden dürfen. Je mehr Angaben, umso glaubwürdiger und wirksamer. 

Wichtig: Lassen Sie sich alle Angaben, die Sie verwenden, schriftlich bestätigen. Dann sind Sie rechtlich auf der sicheren Seite.
Ihre Wünsche

Was soll unbedingt in den Text?

z.B. ein bestimmter Slogan?

Ihre Philosophie?

Suchmaschinenoptimierung: 

Empfehle ich Ihnen, damit Sie bei Google ganz oben stehen. 

Evtl. schon bekannte Schlüsselwörter: 

Sonstiges

